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Semestri | léndés Zgjedhore Kodi ECTS kredi 6
Javét mésimore 15 Orét mésimore ngjg raa Ushglme

Metodologjia e mésimit

Ligjerata, ushtrime, punime seminarike, konsultime, teste, raste studimi, detyra

Konsultime Njé oré para dhe njé oré pas ligjératave
Mésimdhénési Prof.ass.dr. Emin Neziraj 27T €min.neziraj@unhz.eu
tel. 048-
558853
. . e-mail emin.neziraj@unhz.eu
Asistenti
tel.
Qéllimi i 1éndés dhe objektivat Rezultatet e pritura té nxénies
Njohurité:
= Té pérshkruajé dhe shpjegojé elementet pérbérése sé tregtisé
elektronike;
"Tregti Elektronike" trajton problemet bashkékohore té aplikimit | =  Té& hartojé projekte dhe zhvilloj ide mbi pérfitimin nga tregtia
té teknologjisé elektronike né té gjitha fazat e biznesit. Duke gené elektronike;

se aktiviteti tregtar pérshkohet dhe mbéshtetet nga té gjitha
aktivitetet e tjera té biznesit, tregtia elektronike shquhet si aktiviteti
mé domethénés i biznesit elektronik. Kjo 1éndé pérfshihet né kurset
e masterit “Tregti — menaxhim i zinxhiréve té shitjeve dhe
furnizimit” dhe “Marrédhéniet ekonomike ndérkombétare” dhe
“Menaxhimi né turizém”.

= T& pérshpejtojé garkullimin e informacionit né organizaténé
sistemin tregtisé elektronike

=  Té hartojé, komentojé dhe analizojé teori motivuese dhe
projektime organizative té ¢farédo lloj ndérmarrjesh;

= Té déshmojé aftési profesionale dhe pérgatitje akademike né
aplikimin e tregtisé elektronike.

Aftésité:

= T& krijojé ueb fage pér tregtiné Zbatimi i etikés né vendin e
punés;

= Té analizoj arritura shkencore né fushén e afarizmit
elektronik;

= Késhillimi dhe ngritja e vetédijes sé tregtisé elektronike;

Metodologjia pér realizimin e temave mésimore:

e  Prezantimi i temés mésimore né Power Point / Prezzi

e  Sqarimi i dilemave / pyetjeve nga tema paraprake - analiza dhe diskutime
e  Rast studimi apo detyré (pér orén e ushtrimeve) lidhur me temén e ligjéruar

Kushtet pér realizimin e temés mésimore:

e  Sallae pajisur me kompjuter dhe projektor

Ményra e vlerésimit té studentit ( né %o) :

Prezantimi dhe puna grupore: 0 - 5%
Aktiviteti: 0-5%

Punimi kérkimor né grupe: 0-10%
Testil 0-40 %

Testi Il 0-40 %

Vlerésimi né % | Nota pérfundimtare
91-100 | 10 (dhjeté)
81-90 | 9 (nénté)
71-80 | 8 (teté)
61-70 | 7 (shtatg)
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e  Provimi pérfundimtar 0- 90% 51-60 | 6 (gjashté)
e  Punimi kérkimor né grupe: 0-10% 0-50 | 5 (pesé)
Obligimet e studentit:
Ligjérata Ushtrime
e Vijimi i ligjératave
e  Pjesémarrja aktive né diskutime gjaté ligjératave e  Pjesémarrja né ushtrime
e Punimi seminarik e  Puna grupore né raste studimi dhe detyra
e Pjesémarrja né teste e  Pjesémarrja né diskutime lidhur me rastet e studimit
e  Provimi pérfundimtar
Ngarkesa e studentit pér Iéndén
Aktiviteti Oré Dité/Javé Gjithsejté
Ligjerata 3 15 45
Ushtrime 0 0 0
Puné praktike 1 10 10
Kontakte me mésimdhénésit/konsultimet 1 15 15
Ushtrime né terren - - -
Kolokviume, seminare 1 15 15
Detyra té shtépisé - - -
Koha e studimit vetanak 2 15 30
Pérgatitja pérfundimtare pér provim 1 15 15
Koha e kaluar né vlerésim (teste, kuiz, provim final, etj.) 1 10 10
Projektet, prezentimet, etj. 1 10 10
Vérejtje: 1 ECTS kredi = 25 oré angazhim, p.sh. nése lénda i ka 6 ECTS Ngarkesa totale: 150
kredi studenti duhet té keté angazhim gjaté semestrit 150 oré
Ligjérata
:
) Tema Orét
1. | Tema: Pasqyré pérmbledhése e pérmbajtjes sé 3
I18ndés — Ligjératé hyrése
Literatura:
= Kenneth C. Laudon « Carol Guercio Traver, (2022).E-commerce 2021-2022 business. technology.
society. SEVENTEENTHEDITION (ang)
= Emin Neziraj 2022 Skripta Biznesi Elektronik dhe dixhitalizimi (shq)
= Jim Cloud 2019, E — Business, PASSIVEINCOME IDEAS 2020 (ang)
= Edmond Beqiri , 2019, BIZNESI
ELEKTRONIK - e-business -,CSARA (shq)
2. | Tema: Hyrje né E-commerce 3
Literatura:
Kenneth C. Laudon ¢ Carol Guercio Traver, (2022).E-commerce 2021-2022 business. technology. society.
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SEVENTEENTH EDITION (ang)

Tema: E-commerce: Njé histori e shkurtér

Literatura:

Emin Neziraj 2022 Skripta Biznesi Elektronik dhedixhitalizimi (shq)

Kenneth C. Laudon « Carol Guercio Traver, (2022).E-commerce 2021-2022 business. technology. society.
SEVENTEENTH EDITION (ang)

Tema: Llojet e tregtisé elektronike

Literatura:

Emin Neziraj 2022 Skripta Biznesi Elektronik dhedixhitalizimi (shq)

Kenneth C. Laudon < Carol Guercio Traver, (2022).E-

commerce 2021-2022 business. technology. society. SEVENTEENTH EDITION (ang)

Tema: Bazat teknologjike té tregtisé elektronike

Literatura:

Kenneth C. Laudon « Carol Guercio Traver, (2022).E-commerce 2021-2022 business. technology. society.
SEVENTEENTH EDITION (ang)

Emin Neziraj 2022 Skripta Biznesi Elektronik dhedixhitalizimi (shq)

Jim Cloud 2019, E — Business, PASSIVE INCOME IDEAS 2020 (ang)

Edmond Begiri , 2019, BIZNESI ELEKTRONIK - e-

business -,CSARA (shq)

Tema: Struktura aktuale e internetit

Literatura:

Jim Cloud 2019, E — Business, PASSIVE INCOMEIDEAS 2020 (ang)
Edmond Beqiri , 2019, BIZNESI ELEKTRONIK - e-

business -,CSARA (shq)

Tema: Sistemi i pagesave té tregtisé elektronike

Literatura:

Kenneth C. Laudon < Carol Guercio Traver, (2022).E-commerce 2021-2022 business. technology. society.
SEVENTEENTH EDITION (ang)

Emin Neziraj 2022 Skripta Biznesi Elektronik dhe

dixhitalizimi (shq)

Tema: Testi |

Literatura:
- Kenneth C. Laudon « Carol Guercio Traver, (2022).E-
commerce 2021-2022 business. technology. society. SEVENTEENTH EDITION (ang)
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- Emin Neziraj 2022 Skripta Biznesi Elektronik dhedixhitalizimi (shq)
- Jim Cloud 2019, E — Business, PASSIVE INCOMEIDEAS 2020 (ang)
- Edmond Begiri , 2019, BIZNESI ELEKTRONIK - e-

business -,CSARA (shq)

Tema: Marketingu né tregtiné elektronike

Literatura:
Emin Neziraj 2022 Skripta Biznesi Elektronik dhedixhitalizimi (shq)
- Jim Cloud 2019, E — Business, PASSIVE INCOMEIDEAS 2020 (ang)

10.

Tema: Komunikimet e marketingut né tregtiné elektronike

Literatura:

- Kenneth C. Laudon ¢ Carol Guercio Traver, (2022).E- commerce 2021-2022 business. technology. society.
SEVENTEENTH EDITION (ang)

- Emin Neziraj 2022 Skripta Biznesi Elektronik dhe

dixhitalizimi (shq)

11,

Tema: Marketingu social dhe Marketingu celular

Literatura:

- Kenneth C. Laudon ¢ Carol Guercio Traver, (2022).E- commerce 2021-2022 business. technology. society.
SEVENTEENTH EDITION (ang)

- Emin Neziraj 2022 Skripta Biznesi Elektronik dhe

dixhitalizimi (shq)

12.

Tema: Infrastruktura dhe gasja né internet

Literatura:

Kenneth C. Laudon « Carol Guercio Traver, (2022).E-commerce 2021-2022 business. technology. society.
SEVENTEENTH EDITION (ang)

- Emin Neziraj 2022 Skripta Biznesi Elektronik dhe

dixhitalizimi (shq)

13,

Tema: Interneti dhe Uebi: Vegorité dhe Shérbimet

Literatura:

Kenneth C. Laudon « Carol Guercio Traver, (2022).E-commerce 2021-2022 business. technology. society.
SEVENTEENTH EDITION (ang)

- Emin Neziraj 2022

14,

Tema: Ndértimi i njé prezence té e-tregtisé

Literatura:

Kenneth C. Laudon « Carol Guercio Traver, (2022).E-commerce 2021-2022 business. technology. society.
SEVENTEENTH EDITION (ang)

Emin Neziraj 2022 Skripta Biznesi Elektronik dhe
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dixhitalizimi (shq)

15] Tema: Testi Il 3

Literatura:

-Teoria dhe Sjellja Organizative, P.K. Saxena, 2021,
-Sjellja Organizative, McShane, Von Glinow 2019;
-Sjellja Organizative, Kreitner & Kinicki, 2012;

LITERATURA:

Literatura bazé:

e  Kenneth C. Laudon « Carol Guercio Traver, (2022).E-commerce 2021-2022 business. technology. society. SEVENTEENTH
EDITION (ang)

. Emin Neziraj 2022 Skripta Biznesi Elektronik dhe dixhitalizimi (shq)

Literatura shtesé:

e Jim Cloud 2019, E — Business, PASSIVE INCOME IDEAS 2020 (ang)

e - Edmond Beqiri, 2019, BIZNESI ELEKTRONIK - e-business -,CSARA (shq)

e Neziraj, Emin, The relationship between information technology, project planning, decision-making and competitive advantage,
International Journal of Business Excellence, Volume 32 Issue 2 2024

VEREJTJE:

e  Pércdo temé mésimore, studentét do té pajisen me materiale t& nevojshme né gjuhén shqipe;

o  Néfillimté ¢do ligjérate mésimore do té aplikohet teknika “kutia e pyetjeve”;

e Né fund té cdo ore mésimore, grupet e caktuara té studentéve do té angazhohen me detyré apo rast studimi lidhur me temén e
ligjéruar. Rezultatet e arritura nga ajo detyré, grupet e studentéve duhet t'i prezantojné dhe diskutojné né orét e ushtrimeve.

Vérejtje pér studentin:

e  Paraseé gjithash, studenti duhet té jeté i ndérgjegjshém dhe té respektoj institucionin dhe rregullat shkollore;

e Duhet té respektoj orarin e ligjératave, ushtrimeve dhe té jeté i vémendsh&m né orén mésimore;

e Eshté i obliguar posedimi dhe paragitja e kartés sé& identitetit té studentéve né teste dhe provime;

e  Hartimi i punimeve kérkimore béhet sipas udhézimeve té€ dhéna nga mésimdhénési. Ato prezantohen dhe diskutohen

Testet dhe provimet vlerésohen individualisht pér secilin student. Prandaj, studentet duhet té pérgendrohen vetém né njohurité
personale. Shkelja eventuale e kétyre parimeve etike (rregullave) ndéshkohet konform normave té parapara t&€ UHZ-sé.




